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Conzumo.com ‘ra’los precios
de los cartuchos de impresoras

M. J. P. Madrid

Muchas consumidores sc
quejan del precio de Jos car-
tuchos de sus impresoras.
Ceongscientes de ello, Conzu-
mo.com ha decidido romper
los precios de los consumibles
por internet, Niklas Gustaf-
son, uno de sus fundadores,
asegura que “el negocio de los
fabricantes de impresoras
estd en los consumibles. Las
grandes marcas tratan de fi-
delizar a sus clientes no per-
mitiéndolas meter cartuchos
gue no sean de ollos”

La llegada al mercado de
los llamados consumibles
compatibles 0 marcas blancas
ha cambiado csta situacitn.
En Conzumo se venden tanto

articulos compatibles como
originales “muy por debajo de
su precic en la calle; hastaun
75% si es marca blanca” La
razon, dice, es que “adquiri-
mos grandes voliunenes; la
mayoria en Asia’, explica
este emprendedor sueco ins-
talado en Espafia, aunque el
material original lo adguieren
cn Espand.

Sus precios agresivos obe-
decen también a otros aspec-
tos de su gestion. La compa-
fiia tiene el almacén y el envio
subcontratado con MRV, “Te-
nemos un contrato de
outsourcing y asi evitamos
tener stock” Los socios de
Conzumo.com son cinco; treg
de ellos ya vendian este tipo
de articulo fuera de la red.

El eatilogo de Conzumo in-
cluye unos 600 cartuchos
distintos. “lenemos todas las
marcas y vendemos a toda lis-
pafia menos a las Islas Cana-
rias, Ceuta y Melilla, aunque
prevemos llegar hasta alli en
oetibre”. El primer afio pre-
vén facturar unos 400.000
euros por internet. “Es un ne-
goceio basado en la recompra,
porgue es un producto recu-
rrente”. Los planes de Con-
zumo pagan por ampliar su
oferta a mds articulos, siem-
pre ligade al mundo de las im-
presoras como el papel foto-
grafico para imprimir, y abrir
tienda online en Francia.

La compania, que cobra
4,95 euros por el porte, anun-
cia ahora una promocidn: un

conZumo.com

iMejor compra online!

fson, fundador de
Conzuma.com. PABLO MONGE

cartucho gratis de lpson v
Canon en la primera compra.
Gustafson cree que en Espa-
fia el mercado de cartuchos
tiene atn que madurar y se-
guird los pasos de EEUT,
donde el G0-70% de los con-
sumibles que se venden son
de marca blanca y ¢l resto
originales. “En Espafia es
justo al revés”



