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Conzumo.com regala la impresora al .
comprar la tinta PC WORLD digital

Con el objetivo de llamar la atencicn sobre el alto precio de los téneres, Conzumo.com ha
lanzado una oferta consistente en obsequiar con dos modelos de impresora cada compra
de diez téneres.

ConZumo.com lanzara a lo largo del mes de mayo una oferta que consiste en obsequiar
con los modelos de impresora HP Laserjet 1018 y Brother HL 2030 cada compra de diez
toneres compatibles con uno de estos dos modelos.

Segun sus responsables, con esta campafia se pretende dar a conocer una via mas
“répida, comoda, econémica e inteligente” de adquirir consumibles de impresora, ademas
de llamar la atenciéon scbre el “alto precio” gue el usuario final afronta en la compra
consumibles para estos equipos, que excede en mucho el precio del propio aparato.

‘Al regalar la impresora, queremos que el cliente repare en que el gasto mas importante de
impresion se realiza tras adquirir el equipo, con el uso del mismo y que el ahorro mas
importante se puede conseguir eligiendo inteligentemente al proveedor de consumibles”,
sefala Eduardo Sanchez, director general de conZumo.com.
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iComo se origind el monopolio de los consumibles de
' impresion?

'l. ) _. 4 ' E.S: El monopelic surgid inconscientemente. Inicialmente los
precios de las impresoras eran muy superiores al gasto en
. ﬁ cartuchos vy el ciclo de vida de los cartuchos era mas largo. Es
+ ] decir, un mismo modele de cartucho servia para varias
conZumo.com generaciones de impresoras y solo se remplazaban para
Jd introducir mejoras tecnoldgicas relevantes. En un momento
determinado, los fabricantes presionados por la fuerte
competencia de productos tecnoldgicos como crdenadores, camaras e IMpresoras, se
dieron cuenta de que los precios vy los margenes de estos productos descendian pero no
asi los de los cartuchos, que s& mantenian. En ese momento vieron la oportunidad de
presionar mas a la baja los precios de las impresoras para rentabilizar el negocio con los
altos margenes de los cartuchos. Con la llegada de los compatibles optaron por acortar la
vida de los cartuchos para ganar tiempo de monopolio & incrementar los costes de
desarrollo de los fabricantes no oficiales.

éCual es el futuro de la imprﬂﬁiﬁl’l doméstica? m

M.G: Los fabricantes se encuentran ahora ante un dilema. 51 =
complican la tecnologia del cartucho mas, los componentes de
la impresora se encareceran y perderan cuota ante sus i S

competidores de impresoras vy, consecuentemente,
descenderi |la venta de sus cartuchos. El principal cambio que £ ""m: = :
se estd produciendo es el de la mentalidad del consumidor. : WG —

Cada vez mas los clientes acuden a nosotros para que les
recomendemos una iImpresora con un consumo bajo en vez de
guiarse Unicamente por el precio de la impresora,
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