ConZumo.com busca distribuidores
tradicionales de consumibles

nes de euros a finales de 2008.
Para Niklas Gustafson, presi-
dente de la compaiia, el proce-

ESTRATEGIA. El portal Con-
Zumo.com, especializado en la
venta de cartuchos y téneres
compatibles, quiere ratificar
acuerdos con tiendas tradiciona-
les de consumibles para respon-
der a las demandas de sus clien-
tes. La compaiiia espafiola, que
atesora 6.000 clientes, un 80%
de los cuales son empresas, ha
romado esta decisién para legar
a nuevos usuarios que todavia
desconffan de la venta on line.
Como explica Eduardo Sinchez,
director general, ya han suscrito
contratos con 10 tiendas del te-
rritorio nacional y el objetivo es
alcanzar los 100 puntos de ven-
ta en ¢l plazo de los proximos
doce meses. El perfil de distri-
buidor seleccionado es el peque-
fio refailer de consumibles que
compite con grandes franqui-
cias como Carlin y Folders, con

los que tampoco descartan rati-
ficar acuerdos mds adelante.
Aunque el e-railer comercializa
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consumibles originales, su prin-
cipal fuente de ingresos es la
venta de cartuchos compatibles
propios y remanufacturados,
que representa el 90% de la fac-
turacién y alcanzard los 3 millo-

so de trasladar un modelo de
negocio virtual exitoso al esce-
nario tradicional ya es mis habi-
tual que la férmula concraria,
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